
Formation 
Niveau  

 
 
 
 
 

Durée 
 

2 jours  
 
 

Public 
 

Collaborateurs au sein d’un 
service assurance 

 
Toute personne intégrant 

une entreprise de courtage 
en assurance  

ou assurance vie 
   

Toute personne souhaitant 
approcher les aspects  

actuariels et techniques de 
l'activité de l’assurance vie 

 
 

Pré-requis 
 

Bonne aptitude aux  
mathématiques 

 
 

Partage d’expérience 
 

« J’ai apprécié la  
complémentarité entre 
théorie et pratique » 

 
 
 

 
 
 

 

 

Tarifs et provisions en assurance vie 

 
S’approprier les éléments techniques de l'assurance vie afin de  
développer ses compétences. 
Comprendre les principaux mécanismes actuariels de l'assurance vie. 

Programme 

 
Les agréments en assurance vie et non 
vie, l’agrément mixte 
 
 
Initiation simplifiée à l’actuariat  
 

• Intérêts simples  
• Intérêts composés  
• Probabilités  
• Tables de mortalité  
 
 
Produits d’assurance vie en cas de 
décès, focalisés sur deux produits  
 

• La temporaire, exposé des conditions  
• La vie entière, exposé des conditions  
• Initiation à la tarification  
• Prime pure, d’inventaire, commerciale  
• Chargement de gestion, d’acquisition  
• Chargement sur encaissement appliqué 

sur cotisation, sur capital  
• Cotisations uniques, viagères 

temporaires  
• Calcul des primes fractionnées  
 
 
Provisions - notions  
 

• Provisions techniques  
• Provisions mathématiques  
• Autre provision spécifique : la PGG  
• Provisions pures, d’inventaires  
• Définition et calcul des valeurs de 

rachat  
• Définition et calcul des valeurs de 

réduction  
 
 
 
 
 

 

 
 
Les comptes de résultats  
 

• Mécanismes des comptes vie, des  
comptes techniques et financiers  

• Introduction à la PPE  
 
 
Gestion actif/passif 
 

• Notions générales  
• Provisions spécifiques : PAF, PRE, PDD  
• Réserve de capitalisation  
• Actifs réglementés  
 
 
Marge de solvabilité  
 

• Définition 
• sous SI – C6  
• sous SII – Notion SCR, MCR etc….  
 
 
La réassurance  
 

• Notions de couverture du risque  
• Différents besoins de couverture  
• Différents type de traités  
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Objectifs 

 


